
碧桂园集团营销中心 “赢销准将”2019 届实习生计划

碧桂园集团
碧桂园是一家在中国香港联交所主板上市（股票代号：2007.hk）的大型企业集团，位列财富世界 500

强，福布斯全球上市公司 300 强，中国地产三强。碧桂园是中国新型城镇化进程的身体力行者，是全球绿色

生态智慧城市的建造者。2017 年，碧桂园全年销售 5508 亿元，同比增长 78.3%。碧桂园在中国共有 1456

个项目，已为超过 700 个城镇带来现代化城市面貌，服务超过 300 万业主。

碧桂园营销中心
营销中心是碧桂园集团最早设立的中心部门之一，体系内现有员工逾 3.6 万人。作为集团的业绩产出部门，

营销中心全面统筹海内外项目营销工作并配合集团参与项目开发的全周期运营工作，助推集团业绩目标的达成。

营销中心总部现设置市场管理部、销售管理部等 6 大职能部门，搭建 12 个营销大区、统筹 90 个区域管

理平台和逾 1000 个项目营销工作。在项目规划、产品定位、广告创作、价格策略、客户拓展等多方面高效执

行，多元创新，致力于打造全球最具竞争力的营销团队。

碧桂园营销中心人才培养体系
碧桂园营销中心分层级系统搭建人才培养梯队，设置贯穿营销体系发展通道的“将才”成长计划，覆盖营

销体系各层级员工，推动人才职业生涯快速发展。

“赢销准将”是针对 2019 届毕业生全新打造的精英实习生计划，是碧桂园营销中心 2018 年人才战略的

重要组成部分，通过一系列的培训与实践活动，帮助同学们全面感知地产营销工作的专业与魅力，为职业选择

与发展打下坚实基础。

成为“赢销准将”，可以收获：

 一次房地产职业方向的探索

 一段 500 强房企实习的履历

 一次系统性营销知识的学习

招募流程
遇见校园猎手——简历投递——综合测评——初试——复试——发放实习 offer

招募岗位
销售岗：从前期销售方案的制定和分析、客户拓展与管理，到后期认购签约、客户维护，接触一线实战，

体验最真实创新的地产销售模式。

策划岗：广告创作、宣传文案、市场调研、媒体投放、活动策划等，走进策划，玩转精彩营销活动。

事务岗：洞悉销售管控全流程，为销售前线提供专业的数据支持，细致的信息管理，精确的费用管控。

人力岗：立足业务的 HRBP，全方位接触人力资源六大模块，辅助业务发展，感受业务与管理结合的魅力。

前策岗：土地投资调研、产品研究、客群分析和户型配比等，走在市场前沿，做房地产的“产品经理”。

联系方式
简历投递：2263562456@qq.com

HR 联系方式：13683607075（微信同号）

更多校园招聘动态，请扫码关注【碧桂园营销招聘】官方公众号

 一流的地产营销文化的体验

 一个预留校招 offer 的机会
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